Marketinga un iedvesmas seminars skolu jaunieSiem

,,Uzdriksties uzvaréet!”

Sodien més braucam uz Riga plaza, kur notika seminars, kura galvena ideja
bija iepazinat miis ar ekonomikas galvenajiem jautajumiem un sarezgijumiem. Uz
turieni devamies ar kopigo autobusu, kurd bija 10°.klases un 11.klasu skoléni. Péc
cilvéka daudzuma, bijam saméra daudz, bet taja pasa laika nebijam no tiem
skalakajiem seminara laika.

Seminars sakas jau no rita, ap pulkst.10:00, bet registracija no 09:00, kura
mes izc€lamies ar to, ka mes bijam lielakais skolénu skaits starp citam skolam un es
domaju, ka tas ir labi. Respektivi, péc tam, m&s gajam ienemt vietas zalg, un labi, ka
mes atbraucam agrak, citadak naktos sédét uz kapném ka tiem, kuri atbrauca drusku
velak, bet nedomaju, ka viniem bija pretenzijas, jo uz trepém bija tiri paklaji. Zale
mges s€dejam visi kopa, un man tas patik, jo ka neka, meés esam visi kopa.

Pats seminars iesakas ar Jana Krievana uzrunu, kur vins isuma pastastija par
sevi, par seminara norisi un galveno kart par JA-YE, jeb citiem vardiem- Junior
Achievement — Young Enterprise Latvija darbibu. P&c vinu uzrunas, naca Danuta
Jasmane, kura 1si iepazistinaja mis ar citu skolénu idejam, lai pieraditu, ka katra
nepratiga ideja var tikta Tstenota un iesp&jams, ka nesis labu pelnu.

Sekojot aiz Danutas Jasmanes, pie mikrofona naca divi jaunies$i, kuri bija
veiksmigi TstenojoSi savu biznesu ar koka kakla taureniSiem- SMU ,, Garage
Wooden Bow Ties”. Vini mums stastija, ka to visu panaca, ka viss jau protams gaja
ar griittbam, bet toties tagad vini pelna nemazu naudu. Talak idejiski sekoja 5 mintiSu
starpbridis, kura es biju domajis, ka mes varesim iziet ara, lai izlocitu locitavas, bet ta
nenotika, m&s vienkarSi piecélamies un uzspélgjam tadu ka spéli, kura ilga nieku
minti, varbit divas.

P&c tam naca Indra Miklava, kura ar1 stastija kas vinai bija japardzivo, lai
varétu veiksmigi konkurét ar citiem tirdznieciba iesaistitiem individiem. Vipa ir
dizainere un Suj kreklus, bet ar stilu, kuru izvélas pircgjs, bet ir nianse, kuru vina visu
laiku pielieto. Ta ir 3.poga no augsas, vina vienméer atSkirsies péc krasas un var€s vinu
labi pamanit. Kopuma man patika vinas stasts. Talak naca Marcis Krastin$, vins ir
uznémejs, EuroShell oficialais parstavis Baltija, pardoSanas eksperts. Vin§ mums
stastija par to, kapec, ka un ko pardot. Vinu runa bija loti vertiga, no vinu teikta vargja
daudz ko iegiit, jo m&ginaja pastastit, to, ka ir jaskatas uz lietam arT no citas puses, jo
tas ko tu redzi, nenozimé, ka ta tik tieSam ir. Respektivi, pirms dari secinajumus ir
japarbauda paSam, vai vismaz japaredz notiekoSais, pirms rikojies. DiemZel vinam
bija atvelets mazak laika un vargja redzet, ka vins vel grib&ja dazas lietas pastastit, bet
vinam nepietika priek$ ta laika. Un tad pie mikrofona naca Gatis Mirnieks, LNB
Radosais direktors un TV spéles ,,Firmas noslépums’’ vaditajs. Vin§ mums stastija par
Gaismas pili un ka vig$ tur bija labpratigi piedalijies, lai vinu pilnveidotu, nesanemot



par to atalgojumu. Vin$ pat bija aizgajis no veca darba prom. Ka arT pastastija sikak
par atklasanu, ka viss notika un kapéc ta, nevis citadak. P&c tam mums bija maza
instruktaza par sava veida aktivitatém, mums bija jaiet uz marketinga darbnicu, kur
mums pastastija par savu pieredzi.

14:05 mums bija pusdienu partraukums un vargjam atpusties. Kads aizgaja pa
veikaliem, dazi no citam skolam brauca majas, toties més atputamies, lai varétu
turpinat gt zinaSanas, kuras vargjam iegiit maksimala daudzuma no lekcijas.

P&c pusdienu partraukuma bija pats interesantakais visa seminara. Darbnicu
vadija RBS profesors Claudio A.Rivera ar saviem studentiem. Mges sadalijamies
komandas un gener&jam biznesa idejas: mums iedeva lielu lapu, markieri un zurnalu.
Vajadzgja izveleties vienu bildi un tad uzrakstit asociacijas par vinu. M&s ar komandu
uzrakstijam daudz, jo par misu bildi vargja daudz ko pateikt, ta bilde bija merkakis,
vajadzgja izdomat kadu biznesa ideju - priekSmetu vai pakalpojumu, kas likas
elementari. Un tad bija pats interesantakais, vajadz&ja to visu salikt kopa un izdomat
ko jaunu, vai nu kadu pakalpojumu, vai ari preces. Idejas bija daudz, un visas bija
atSkirigas, bet vajadzg&ja izveleties tikai vienu, kuru vajadzgja publicét un ta ideja kura
uzvargs, sanems kadu balvu.

Un nobeiguma bija Raimonds Sastakovi¢s, kur§ ir Tallink pardosanas
specialists. Vins Tsi pastastija par Tallink, bet vairums jau zina kas tas tads ir, tadel
vins neiegrima ilgas runas, bet siki un kodoligi pastastija par jaunumiem. P&c tam bija
visu gaidita izloze, kura vargja laimé&t braucienu uz Stokholmu cetram personam.
Balvu ieguva viena meitene un puisis.

Lai gan neviens no mums neieguva gaidito balvu, tapat bijam ieguvéji, jo
guvam zinasanas, kuras mums palidzes talak rezultativi istenot miisu biznesa planus
un klit par uznéméjiem. Uz majam mes braucam apmierinati ar pagajuso dienu, jo
vina pagaja uz pozitivas nots. Tagad ar klasi gaidam nakamo interesanto lekciju, vai
seminaru par ekonomiku!!!

Edzus Straujups 10.” klase



